
Franquias online buscam empreendedores
Enquanto que a grande maioria das franquias &eacute; f&iacute;sica, h&aacute; alguns setores da economia que est&atilde;o se expandindo

atrav&eacute;s de franquias online e s&atilde;o franquias que est&atilde;o &agrave; espera de muitos empreendedores 

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; As franquias online s&atilde;o uma nova

modalidade de neg&oacute;cio, que consiste em abrir um tipo de neg&oacute;cio que muitas das vezes &eacute; necess&aacute;rio somente do

suporte da franqueadora, um computador na internet e telefone, al&eacute;m do capital para investir. 

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Estes tipos de neg&oacute;cios se

resumem em alguns setores que trabalham com consultorias e no ramo da inform&aacute;tica e os principais seguimentos s&atilde;o os seguintes: 

&nbsp;  &nbsp;Ramo de marketing na internet &nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp;&nbsp;Ofertas de empregos &nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp;

Consultorias para diversos tipos de assuntos &nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp;Com&eacute;rcio de produtos eletr&ocirc;nicos  &nbsp; &nbsp; 

&nbsp; &nbsp; &nbsp; &nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Mas quem pensa

que trabalhar em uma franquia virtual &eacute; mais f&aacute;cil do que em uma franquia f&iacute;sica est&aacute; enganado, pois a vontade de

trabalhar e de se dedicar devem ser as mesmas ou at&eacute; maiores, pois n&atilde;o &eacute; um tipo de neg&oacute;cio aonde voc&ecirc;

v&ecirc; o consumidor cara a cara e, portanto deve se trabalhar bastante at&eacute; que o neg&oacute;cio ganhe espa&ccedil;o no mercado. 

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Nestes tipos de franquias deve se investir

bastante em publicidade para atingir o p&uacute;blico alvo, pois muitas das vezes &eacute; um tipo de neg&oacute;cio para um determinado tipo de

p&uacute;blico, no caso de consultorias, as empresas devem saber que voc&ecirc; existe, portanto n&atilde;o tenha pregui&ccedil;a de divulgar a

franquia. &nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Uma desvantagem deste tipo de

empreendimento &eacute; que nem sempre vai ter todo o treinamento pela internet e, portanto &eacute; de suma import&acirc;ncia que ao

franqueado encontre-se com o franqueador para tirar d&uacute;vidas e de colher informa&ccedil;&otilde;es de como trabalhar em sua franquia e ter

sucesso. &nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Uma boa forma de se decidir para

que tipo de franquia v&aacute; trabalhar &eacute; tirar informa&ccedil;&otilde;es com outros franqueadores, pois com estas informa&ccedil;&otilde;es

pode se tiver uma no&ccedil;&atilde;o de como trabalhar com uma franquia deste tipo e de conhecer o dia-a-dia deste neg&oacute;cio. &nbsp; 

&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp;&nbsp; Com toda esta informa&ccedil;&atilde;o

&eacute; poss&iacute;vel que se reflita nos diversos aspectos que envolvem uma franquia virtual (capital, forma de trabalho, retorno, aprendizagem)

e decidir qual tipo de neg&oacute;cio ir&aacute; abrir e com isso acerte na escolha e ser um empres&aacute;rio de sucesso.
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