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Plano de neg&oacute;cios para e-commerce A cria&ccedil;&atilde;o de um plano de neg&oacute;cios para e-commerce &eacute; o primeiro e talvez o
mais importante passo para a cria&ccedil;&atilde;o de um projeto de e-commerce de sucesso. O planejamento das etapas de
implanta&ccedil;&atilde;o e an&aacute;lise das diversas vari&aacute;veis que envolvem a cria&ccedil;&atilde;o de uma opera&ccedil;&atilde;o de

e-commerce ajuda o empres&aacute;rio a ordenar a sequ&ecirc;ncia de a&ccedil;&otilde;es e d&aacute; uma vis&atilde;o perfeita do cen&aacute;rio

em que se desenvolver&atilde;o as atividades da empresa. Em nosso curso de cria&ccedil;&atilde;o de lojas virtuais damos uma aten&ccedil;&atilde;o
especial a essa etapa do processo, por sabermos, em fun&ccedil;&atilde;o do nosso trabalho de consultoria em e-commerce, que a maioria das lojas
virtuais que fecham, o fazem justamente por n&atilde;o ter havido um planejamento detalhado no in&iacute;cio do projeto. Ao criar um plano de
neg&oacute;cios para e-commerce o empreendedor digital estar&aacute; eliminando o fator incerteza do neg&oacute;cio e de certa forma reduzindo
de forma significativa os riscos do empreendimento j&aacute; que um plano de neg&oacute;cios bem elaborado tem a capacidade de antecipar
situa&ccedil;&otilde;es potencialmente perigosas para o projeto de e-commerce. &Eacute; por isso que colocamos o planejamento como etapa
fundamental para qualquer iniciativa no com&eacute;rcio online. Plano de neg&oacute;cios para e-commerce e sua estrutura Em um plano de
neg&oacute;cios para e-commerce o empreendedor estar&aacute; colocando de forma escrita todas as etapas e vari&aacute;veis que envolvem a
cria&ccedil;&atilde;o de uma loja virtual ou outro modelo de neg&oacute;cio para venda de produtos ou servi&ccedil;os pela Internet. T&oacute;picos
a serem definidos em um plano de neg&oacute;cios para e-commerce: Diretrizes sobre a proposta e objetivos do empreendimento;
Defini&ccedil;&atilde;o sobre o mix de produtos, suas origens e log&iacute;stica de recep&ccedil;&atilde;o; An&aacute;lise e defini&ccedil;&atilde;o do
mercado em que o e-commerce ir&aacute; atuar; Plano de marketing para o empreendimento, tanto digital quanto convencional; An&aacute;lise
financeira do projeto e suas proje&ccedil;&otilde;es de desempenho futuro; Determina&ccedil;&atilde;o de um cronograma de atividades e metas a
serem alcan&ccedil;adas. O plano de neg&oacute;cios para e-commerce ir&aacute; funcionar como roteiro para a elabora&ccedil;&atilde;o do projeto
de e-commerce. &Eacute; claro que partindo de modelos sempre haver&aacute; alguma altera&ccedil;&atilde;o a ser feita na vers&atilde;o original,
mas &eacute; justamente ai que reside a arte do neg&oacute;cio. Uma s&eacute;rie n&atilde;o organizada de anota&ccedil;&otilde;es,
endere&ccedil;0s na Internet e fragmentos de artigos n&atilde;o pode de maniera alguma ser chamado de "plano de neg&oacute;cios para
e-commerce". S&atilde;o apenas rascunhos. Itens a serem avaliados em um plano de neg&oacute;cio para e-commerce Ao elaborar o seu plano de
neg&oacute;cios para um projeto de com&eacute;rcio eletr&ocirc;nico o empreendedor deve ficar atento a alguns detalhes que fazem toda a
diferen&ccedil;a em termos de estrat&eacute;gia de planejamento para um neg&oacute;cio online. Um plano de neg&oacute;cios para e-commerce
&eacute; uma pe&ccedil;a &uacute;nica, portanto, n&atilde;o copie simplesmente um trabalho j&aacute; executado porque ele n&atilde;o
satisfar&aacute; as exig&ecirc;ncias do seu projeto j&aacute; que as circunst&acirc;ncias s&atilde;o diferentes; Um projeto de e-commerce precisa
ser realista, portanto pesquise pre&ccedil;os reais na &aacute;rea de desenvolvimento e presta&ccedil;&atilde;o de servi&ccedil;os para o
com&eacute;rcio eletr&ocirc;nico e fuja de solu&ccedil;&otilde;es improvisadas como o sobrinho ou vizinho que "mexe com Internet"; O planejamento
de um com&eacute;rcio eletr&ocirc;nico vai desde um simples sinal de Internet est&aacute;vel at&eacute; os meandros da parte que envolve a
log&iacute;stica de entrega e tamb&eacute;m reversa. N&atilde;o deixe nada de fora para n&atilde;o ter surpresas depois; Um plano de
neg&oacute;cios para empresas da &aacute;rea de tecnologia n&atilde;o pode nunca deixar de lado a quest&atilde;o da atualiza&ccedil;&atilde;o
profissional das pessoas envolvidas; Os planos de uma loja virtual devem incluir tamb&eacute;m etapas que no in&iacute;cio parecem estar muito
longe como, por exemplo, expansé&atilde;o e at&eacute; mesmo a abertura de uma franquia virtual na &aacute;rea do com&eacute;rcio online. Com
um plano de neg&oacute;cios para e-commerce bem elaborado, as chances do seu projeto de com&eacute;rcio eletr&ocirc;nico se transformar em

um sucesso empresarial certamente ser&aacute; muito maior.
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