Corretora da Mercedes-Benz fecha 2012 com R$ 96 mi em novos contratos
A Mercedes-Benz Corretora de Seguros, incorporada ao Banco Mercedes-Benz, negociou R$ 96,2 milh&otilde;es em novos contratos no resultado
acumulado de janeiro a outubro deste ano, 16,3% a mais que os R$ 82,7 milh&otilde;es registrados no mesmo per&iacute;odo do ano passado. No
mé&ecirc;s de outubro de 2012, a corretora fechou R$ 7,3 milh&otilde;es em novos contratos, um crescimento de 14,1% contra os R$ 6,4
milh&otilde;es negociados no mesmo m&ecirc;s de 2011. O diretor deseguros, MarcosJatob&aacute;, que assumiu a &aacute;rea em mar&ccedil;0
deste ano, observou que a corretora passa por um per&iacute;odo de expansé&atilde;o dentro da institui&ccedil;&atilde;o financeira. &ldquo;lniciamos
0 ano com a conquista de importantes parcerias e o objetivo &eacute; seguirmos com este foco, ampliando a nossa carteira de clientes e o
&iacute;ndice de renova&ccedil;&atilde;o de seguros&rdquo;, avalia 0 executivo. Entre as principais metas para seguros em 2013 est&aacute;,
tamb&eacute;m, o lan&ccedil;amento de novos produtos e o aumento na participa&ccedil;&atilde;o sobre as vendas da Mercedes-Benz. Para isso, a
institui&ccedil;&atilde;o conta com uma equipe especializada em atendimento e suporte &agrave;s vendas. De acordo com 0 executivo, a
inten&ccedil;&atilde;o &eacute; alcan&ccedil;ar, j&aacute; no pr&oacute;ximo ano, 18% de participa&ccedil;&atilde;o no segmento de
automé&oacute;veis, 10% para vans e 6% em caminh&otilde;es. Com foco no crescimento das opera&ccedil;&otilde;es de seguros, o Banco
Mercedes-Benz tem investido em a&ccedil;&otilde;es para alavancar o crescimento das opera&ccedil;&otilde;es de seguros da marca durante todo o
ano. Exemplo foi a contrata&ccedil;&atilde;o dos 75 profissionais de F&amp;! (Finance &amp; Insurance). Estes colaboradores foram
respons&aacute;veis pelo suporte especializado na venda de seguros, atuando diretamente com a rede. Tamb&eacute;m fez parte da
estrat&eacute;gia o lan&ccedil;amento do produto PPI (Payment Protection Insurance), o seguro prestamista, que pode ser inclu&iacute;do nos
financiamentos do Banco. O cliente pode optar por contratar o seguro e dividir seu valor junto ao financiamento do ve&iacute;culo, com 0 mesmo
prazo do contrato. &ldquo;Nossa participa&ccedil;&atilde;o sobre as vendas da montadora tem crescido substancialmente em 2012, na
compara&ccedil;&atilde;o com o ano anterior. Alcan&ccedil;amos, at&eacute; aqui, todos os &iacute;ndices que hav&iacute;amos projetado para o
per&iacute;odo e estamos preparando para 2013 metas ainda mais audaciosas, tendo em vista 0 bom momento vivido pelo segmento, que deve
seguir para o pr&oacute;ximo ano&rdquo;, finaliza Jatob&aacute;. Normal 0 false false false EN-US X-NONE X-NONE

Revista Ap&oacute;lice o maior portal de seguros do Brasil. &nbsp;
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Sobre o Autor
Ap&oacute;lice &eacute; uma revista dirigida a todos os segmentos do mercado de seguros: corretores, seguradores, resseguradores,

t&eacute;cnicos de seguros, entidades do setor, gerentes de risco e empresas interessadas no segmento de seguro do Pa&iacute;s.
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