AIG disponibiliza seguro auto para Minas Gerais

A AIG agora est&aacute; presente com o seguro auto AIG em todo o territ&oacute;rio mineiro. Ap&oacute;s o projeto piloto do seguro auto AIG em
Belo Horizonte, a empresa estende sua atua&ccedil;&atilde;o para todo o estado de Minas Gerais. Para dar suporte a sua nova estrat&eacute;gia de
mercado, a companhia est&aacute; investindo em novos produtos, pesquisas, estrutura e equipe. De acordo com o gerente de auto da AlG no Brasil,
Leandro Kiss, o seguro auto AIG oferece, al&eacute;m das tradicionais coberturas contra roubo, colis&atilde;o e responsabilidade civil, permite que
o benefici&aacute;rio escolha as coberturas que mais lhe agradam. O produto est&aacute; sendo comercializado em tr&ecirc;s op&ccedil;&otilde;es
de pacotes de assist&ecirc;ncia. &ldquo;Com esta plataforma online, pretendemos simplificar o relacionamento que uma seguradora &eacute; capaz
de manter com seus clientes&rdquo;, assinala Kiss. &ldquo;A transpar&ecirc;ncia ser&aacute; a palavra-chave na nossa rela&ccedil;&atilde;ocom
clientes e corretores&rdquo;, complementa. Se o cliente desejar conhecer o produto e fazer simula&ccedil;&otilde;es, poder&aacute; montar seu
produto diretamente no site da seguradora, que enviar&aacute; a escolha final diretamente ao corretor. Belo Horizonte foi a primeira pra&ccedil;a a
receber o seguro auto AIG em um projeto-piloto de lan&ccedil;amento e agora, toda Minas Gerais poder&aacute; contar com o produto. O modelo de
comercializa&ccedil;&atilde;o que a AlG utilizar&aacute; para expandir seus neg&oacute;cios ho segmento de seguros pessoais agrega
inova&ccedil;&otilde;es tamb&eacute;m &agrave;s rela&ccedil;&otilde;es da companhiacom os corretoresde seguros.&nbsp; Eles ser&atilde;o
convidados a atuar como parceiros da AlG e estimulados a ampliar sua produ&ccedil;&atilde;o com a companhia. Os parceiros poder&atilde;o
contar com toda a infraestrutura operacional da companhia, que passar&aacute; a responder por todas as opera&ccedil;&otilde;es e tr&acirc;mites
administrativos de venda, p&oacute;s-venda, sinistros, relat&oacute;rios de controle e acompanhamento. &ldquo;J&aacute; v&iacute;nhamos
amadurecendo a ideia de ingressar no mercado de seguros pessoais quando a AlG nos convidou para ser sua parceira e trabalhar com o seguro
auto AIG. Aceitamos porgue queremos expandir os neg&oacute;cios e porque conhecemos a companhia. Entendemos que um produto da AIG
sempre tem um diferencial&rdquo;, relata Rener Andreata da Cruz, diretor t&eacute;cnico da Solutions Corretora de Seguros. Normal 0  false
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Revista&nbsp; Ap&oacute;lice not&iacute;cias sobre previd&ecirc;ncia privada, resseguros, seguros e muitos mais! &nbsp;

Sobre o Autor
Ap&oacute;lice &eacute; uma revista dirigida a todos os segmentos do mercado de seguros: corretores, seguradores, resseguradores,

t&eacute;cnicos de seguros, entidades do setor, gerentes de risco e empresas interessadas no segmento de seguro do Pa&iacute;s.
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