Sempre Odonto atrai corretores

&nbsp; Com sua estrat&eacute;gia de neg&oacute;cios voltada para o investimento na venda massificada e no segmento corporativo, a Sempre
Odonto procura ampliar a parceria comercial com corretores de seguros para criar novas formas de atingir mais rapidamente os
p&uacute;blicos-alvos, na distribui&ccedil;&atilde;o de planos de assist&ecirc;ncia odontol&oacute;gica de qualidade. Nessa linha, o corretor de
seguros que tem um projeto pronto ou ainda por desenvolver e deseja trabalhar com a Sempre Odonto pode solicitar o seu cadastramento pelo

e-mailcomercial@sempreodonto. com.br. &ldquo;Oferecemos todas as condi&ccedil;&otilde;es para alavancar esse projeto junto a clientes

corporativos e na venda massificada&rdquo;, assinala o diretor Comercial da operadora, Eliseu Santos, acrescentando que a economia cresce e
surgem in&uacute;meras janelas de oportunidades que o corretor n&atilde;o pode desperdi&ccedil;ar. &ldquo;E a Sempre Odonto &ndash; prossegue
&ndash; estar&aacute; ao lado de seus parceiros para facilitar a realiza&ccedil;&atilde;o do neg&oacute;cio&rdquo;. Diferenciais Ao criar um
mecanismo semelhante ao de uma incubadora de neg&oacute;cios para atender aos parceiros, a empresa, segundo ele, aprofunda o seu
relacionamento com os corretores de seguros, &ldquo;que j&aacute; &eacute; excelente&rdquo;. Eliseu Santos reafirma que a prioridade &eacute; a
valoriza&ccedil;&atilde;o da parceria. E, para tanto, ele diz que a empresa conta com dois trunfos importantes: &ldquo;n&atilde;o enfrenta a
paralisa&ccedil;&atilde;o no atendimento ao cliente, s&eacute;rio problema que afeta muitas concorrentes, e ainda conta com a maior rede
credenciada no Estado do Rio de Janeiro, sem contar o fato de oferecer planos com abrang&ecirc;ncia nacional&rdquo;. A operadora, criada
h&aacute; oito anos por dentistas, planeja fechar o ano com mais de 200 mil vidas em carteira, consolidando sua posi&ccedil;&atilde;o entre as
|&iacute;deres do mercado fluminense e avan&ccedil;ando em outros estados.&nbsp; &nbsp; &nbsp;Revista Cobertura, I&iacute;der em Mercado de

Seguros.&nbsp; &nbsp; &nbsp;

Sobre o Autor

Agora vocé&ecirc; vai conhecer um pouco mais sobre a Cobertura Editora. Uma empresa que h&aacute; 19 anos presta servi&ccedil;0s editoriais e
promove eventos voltados para o setor de seguros. Sempre presente nos principais eventos de seguradoras, corretores de seguros e de empresas
de presta&ccedil;&atilde;o de servi&ccedil;0s ao mercado de seguros, a Cobertura Editora edita a Revista Cobertura - Mercado de Seguros e produz
o Clipp-Seg Hoje, newsletter eletr&ocirc;nico com not&iacute;cias di&aacute;rias e em duas edi&ccedil;&otilde;es distribu&iacute;das atrav&eacute;s

do mailing especializado da SK.
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