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Atualmente para um corretor ou imobili&aacute;ria poder captar clientes em potencial &eacute; preciso divulgar ainda mais seus
im&oacute;veis. Neste caso a internet &eacute; a melhor op&ccedil;&atilde;o, mas deve-se seguir 0s passos abaixo: 1 - CRM Imobili&aacute;rio:
&eacute; importante que se tenha recursos n&atilde;o apenas para divulgar seus im&oacute;veis, mas ferramentas que auxilie tamb&eacute;m na
organiza&ccedil;&atilde;o da imobili&aacute;ria e/ou escrit&oacute;rio. Um exemplo s&atilde;o as plataformas prontas que al&eacute;m dos recursos
necess&aacute;rios para o site, possuem Gest&atilde;o financeira e CRM imobili&aacute;rio ( conjunto de recursos que focam ainda mais no cliente).
Existem empresas que oferecem solu&ccedil;&otilde;es em CRM&nbsp; para v&aacute;rios segmentos, como &eacute; o caso da L3crm, que pode
ser conferida em: www.I3crm.com.br e outras mais focadas no segmento imobili&aacute;rio, como &eacute; o caso do villelmob, que pode ser

conferido em www.villeimob.com.br. fa&ccedil;a uma analise e veja qual atende melhor suas necessidades. 2 - Portais imobili&aacute;rios: &eacute;

preciso potencializar suas vendas e loca&ccedil;&otilde;es ao extremo, por isso, uma escolha apropriada &eacute; cadastrar seus im&oacute;veis em
classificados gr&aacute;tis e portais como o OLX, ZAP, WebCasas, villeBusca, Trovit, Fisgo e outros. Com a modernidade tamb&eacute;m veio a
falta de tempo, por isso muitos sistemas ajudam seus clientes nessa quest&atilde;o, facilitando o seu dia a dia integrando os im&oacute;veis
cadastrados no site para esses portais. 3 - Redes Sociais: o facebook, twittter, Orkut, Google + est&atilde;o muito al&eacute;m do que um lugar na
internet para encontrar e conversar com 0s amigos. Muitas empresas v&ecirc;em essas redes como um meio de captar novos clientes. Al&eacute;m
da divulga&ccedil;&atilde;o paga pode-se fazer essa divulga&ccedil;&atilde;o de forma gratuita em seus murais. Os bot&otilde;es de curtir podem ser
colocados no site da Imobili&aacute;ria e nos an&uacute;ncios dos im&oacute;veis, se seu cliente ou amigo curtir al&eacute;m de existir uma
promod&ccedil;&atilde;o para o seu im&oacute;vel ir&aacute; ajudar na otimiza&ccedil;&atilde;o e posicionamento do seu site nos buscadores. 4 -
Google Adwords: conseguir divulgar seus im&oacute;veis de forma gratuita &eacute; muito bom, mas &agrave;s vezes &eacute; preciso pagar para
se destacar. Deve-se lembrar que na internet a palavra n&atilde;o &eacute; gastar e sim investir. O Google Adwords &eacute; uma ferramenta muito
importante na divulga&ccedil;&atilde;o, pois al&eacute;m de seu site aparecer na busca gen&eacute;rica, investindo nele voc&ecirc; tamb&eacute;m
aparecer&aacute; nos links patrocinados, que s&atilde;o os an&uacute;ncios que aparecem no topo e na lateral direita da busca do Google. Nos links
patrocinados poder&aacute; investir quanto quiser e o gasto &eacute; por cliques. Acesse www.google.com.br e clique em "Solu&ccedil;&otilde;es de
Publicidade". 5 - Vers&atilde;o mobile: hoje &eacute; muito interessante a divulga&ccedil;&atilde;o do que se quer vender ou alugar em dispositivos
mé&oacute;veis, pois segundo informa&ccedil;&atilde;o do site iMaster &ldquo;O aumento na quantidade de pessoas que acessaram Internet por meio
de conex&atilde;o por telefonia fixa alcan&ccedil;ou 22%, o que representa mais de 16 milh&otilde;es de pessoas.&rdquo; E a previs&atilde;o
&eacute; de aumento para esse n&uacute;mero de acessos. Por isso &eacute; fundamental que seus im&oacute;veis estejam |&aacute;
tamb&eacute;m, preferencialmente com uma vers&atilde;o mobile de seu site, adaptada pra essas novas m&iacute;dias. Voc&ecirc; pode contratar
uma empresa para desenvolver, existem algumas pioneiras e especializadas nesse tipo de servi&ccedil;0 como &eacute; o caso da:
www.bunker79.com, www.e-deploy.com.br ou poder&aacute; optar por uma solu&ccedil;&atilde;o pronta: www.villeimob.com.br N&atilde;o basta ter
apenas um site &ldquo;bonito&rdquo; ele precisa ser visto e para isso &eacute; preciso investir tempo e recursos para fazer um bom trabalho de

divulga&ccedil;&atilde;o. Invista em seu neg&oacute;cio e obtenha melhores resultados.
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