Como preparar o seu anA°ncio classificado

Ora bem, resolveu colocar um an&uacute;ncio classificado. Mas, ser&aacute; que o seu classificado vai ser apelativo? Ir&aacute; chamar a
aten&ccedil;&atilde;0? Vamos ver algumas t&eacute;cnicas para dar pelo menos algum destague ao seu classificado, e potencial assim a
hip&oacute;tese de fazer um bom neg&oacute;cio. Primeiro prepare o t&iacute;tulo. O t&iacute;tulo do seu classificados &eacute; a primeira coisa que
0s seus potenciais clientes v&ecirc;em. Quando eles consultam os sites de classificados, encontram habitualmente uma lista de 10 a 20 registos sob
o tema que procuram. Um t&iacute;tulo apelativo ajuda o visitante a escolher o seu classificado de entre os outros na lista. Adicione uma imagem.
Deve associar pelo menos uma imagem a cada classificado. Imagine um classificado sobre uma casa ou um autom&oacute;vel sem uma imagem.
&Eacute; muito dif&iacute;cil atrair interessados. At&eacute; mesmo na lista inicial de classificados, a exist&ecirc;ncia de imagens pode
tamb&eacute;m ajudar a decidir qual o classificado que o visitante escolhe. Se o objecto do classificado n&atilde;o for algo material, use uma imagem
gen&eacute;rica, relacionada com o tema. Ou, se pensa vir a colocar muitos classificados, poder&aacute; usar uma imagem que associa ao seu
perfil, e em todos os seus classificados usa a mesma imagem. Se tiver bons neg&oacute;cios as pessoas ir&atilde;o associar a sua imagem ao seu
perfil, e muito frequentemente decidir&atilde;o logo pelo seu classificado. Prepare o texto do classificado. Aqui , o visitante j&aacute; est&aacute; a ler
o seu classificado, j&aacute; n&atilde;o o estamos a atrair. Aqui tenta-se prestar o m&aacute;ximo de informaé&ccedil;&atilde;o poss&iacute;vel sobre
0 artigo ou produto que estamos a oferecer. Conv&eacute;m, obviamente, real&ccedil;ar os pontos fortes, mas se houver pontos francamente
negativos, conv&eacute;m tamb&eacute;m os referir, embora naturalmente, se procure minimizar esses pontos.&nbsp; Um visitante que esteja a ler o
seu classificado deve ficar com uma clara ideia do que &eacute; o produto, e em que estado se encontra. Se poss&iacute;vel acrescente mais
algumas imagens. Contacto. Deve avaliar bem de que forma pretende ser contactado. Colocar os seus contactos de email e telefone no texto pode
né&atilde;o ser a melhor ideia. A maioria dos sites de classificados permitem se registe com um endere&ccedil;o e email, que n&atilde;o &eacute;
mostrado no site, e disponibiliza um formul&aacute;rio para os potenciais interessados lhe enviem mensagens relativas ao seu classificado sem que o
seu endere&ccedil;o de email seja mostrado. Isso &eacute; um mecanismo de protec&ccedil;&atilde;o que deve usar. No entanto, pode querer
mesmo mostrar 0s seus contactos, e nesse caso recomendamos que crie um endere&ccedil;0 de email,&nbsp;apenas para essa
fun&ccedil;&atilde;0,&nbsp;num dos v&aacute;rios sistemas de email gratuitos que existem na net.&nbsp; Quanto ao telefone, se desejar pode
coloc&aacute;-lo vis&iacute;vel. As pessoas t&ecirc;m muito menos tend&ecirc;ncia para ter comportamentos indesejados num contacto
telef&oacute;nico do que com o email. Estes s&atilde;o os principais pontos que deve ter em conta ao preparar o seu classificado. Obviamente
n&atilde;o lhe garantem sucesso, mas acreditamos que aumentam ligeiramente as suas hip&oacute;teses, mesmo que por uma margem

m&iacute;nima. Para constatar algumas destas diferen&ccedil;as, visite o site do autor, em boas-oportunidades.com onde pode ver por si

pr&oacute;prio, quais os artigos que lhe chamam mais a aten&ccedil;&atilde;o, e at&eacute;, eventualmente, encontrar uma boa oportunidade :)
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