
SEO para eCommerce
Se o seu neg&oacute;cio assenta num site de eCommerce, ent&atilde;o sabe a import&acirc;ncia de aparecer nos motores de busca &agrave; frente

dos seus concorrentes; sobretudo se estes tamb&eacute;m vendem os seus produtos online. Conquistar os lugares cimeiros dos rankings nos

motores de busca &eacute; crucial para o sucesso no longo prazo de um site de eCommerce. Optimizar um site de eCommerce n&atilde;o &eacute;

muito diferente de optimizar qualquer outro site. Para que uma p&aacute;gina esteja bem classificada e num bom lugar do ranking dos motores de

busca, precisa de um bom title tag (que inclua as palavras-chave escolhidas); e precisa de um excelente conte&uacute;do que utilize as

palavras-chave. Eis algumas dicas:  Pense nas palavras-chave que os utilizadores usam para procurar os seus produtos ou servi&ccedil;os, e

certifique-se que o site as tem.  Para conseguir uma melhor focaliza&ccedil;&atilde;o, limite a optimiza&ccedil;&atilde;o a uma ou duas palavras-chave

por p&aacute;gina. Pode inclusiv&eacute; criar uma p&aacute;gina por cada produto e tirar partido de palavras-chave mais espec&iacute;ficas.  Uma

das raz&otilde;es porque as p&aacute;ginas de produtos aparecem nos motores de busca e mais tarde desaparecem &eacute; porque o

conte&uacute;do &eacute; duplicado. Crie tags e conte&uacute;dos &uacute;nicos por p&aacute;gina.  Se vende produtos que os seus concorrentes

tamb&eacute;m vendem, ent&atilde;o dever&aacute; criar descri&ccedil;&otilde;es de produto &uacute;nicas e diferentes dos outros. N&atilde;o se

limite a copiar as descri&ccedil;&otilde;es gen&eacute;ricas fornecidas pelo fabricante. Arrisca-se a ter a sua p&aacute;gina considerada uma

duplica&ccedil;&atilde;o pelo Google e outros motores de busca.  Adicione links para produtos relacionados, ou acess&oacute;rios, ou mesmo para

um testemunho de um cliente. A adi&ccedil;&atilde;o de links para produtos relacionados ajuda a que os visitantes permane&ccedil;am mais tempo

no seu site.  As Revis&otilde;es de Produtos podem ajudar a aumentar a sua visibilidade e melhorar o ranking das p&aacute;ginas. S&atilde;o mais

conte&uacute;do para os motores de busca e links externos para o seu site.   Os compradores online utilizam os motores de busca para comparar

pre&ccedil;os e caracteristicas dos produtos, e se o seu site n&atilde;o estiver posicionado no top dos rankings dos motores de busca, ent&atilde;o

est&aacute; a perder muitas oportunidades de venda!  Optimiza&ccedil;&atilde;o off-site passa pela aquisi&ccedil;&atilde;o de links de qualidade para

o seu site. O melhor &eacute; conseguir links de sites com um bom Page Rank, mas os links internos tamb&eacute;m contam. Eis como melhorar a

optimiza&ccedil;&atilde;o off-page:  Submeta artigos a diversas directorias de artigos, incluindo links nas palavras-chave para as p&aacute;ginas do

seu site.  Go social! Crie perfis no Facebook, Twitter, LinkedIn e outras redes sociais para que os seus "f&atilde;s" possam criar links para o seu site.  

Cruze informa&ccedil;&atilde;o entre produtos relacionados e acess&oacute;rios dentro do seu site. Isto cria bons links internos.  Crie e partilhe

conte&uacute;dos de v&iacute;deo para atrair mais visitantes.  Crie um blogue e seja activo nos for&uacute;ns de discuss&atilde;o da sua

&aacute;rea de neg&oacute;cio.  Emita comunicados de imprensa, not&iacute;cias de novos produtos, eventos ou promo&ccedil;&otilde;es.   

Est&aacute; apenas a come&ccedil;ar a sua loja online com alguns produtos? J&aacute; vende h&aacute; muitos anos e tem milhares de produtos na

sua loja online? Em qualquer dos casos, garanta que o seu site est&aacute; optimizado para os motores de busca para que os seus potenciais

clientes o encontrem. 
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